Dossier de financement des salons et stands régionaux
Médecine Symbolique
Antenne : 
Salon concerné par le projet :
Descriptif du salon (intérêt, notoriété, positionnement, enjeu pour la MS et le réseau, etc.) :
Évaluation de la rentabilité pour le réseau :
· Nombre de praticiens sur la zone
· Activité des praticiens (ateliers, conférences, projection, sorties lieux sacrés, etc.)
· Initiations au maniement des baguettes (ADMS)
· Formations MS (GF)
Organisation : qui fait quoi
· Plan d’action en amont : rétroplanning, dates, échéance, etc. 
· Qui tient le stand ?
· Conférence ? oui/non : Qui ?
· Atelier ? oui/non : Qui ?
· Plan d’action en aval : qu’est-ce qui est prévu pour rentabiliser les infos récoltées.
Coût du stand et proposition de financement : le salon peut être financé par SPMS, GF, par d’autres moyens (ex : le réseau peut organiser une activité pour financer une partie)
NB : Bilan du salon à envoyer aux structures : bilan financier, adresses mails collectées (saisie par ordinateur!), suivi à prévoir, etc.

